Die J. T. Ronnefeldt KG ist ein erfolgreiches, mittelstandisches Traditionsunternehmen auf dem Gebiet der
Teeveredelung; unsere Produkte sind in Gber 70 Landern der Welt vertreten. Seit 1823 griindet sich unser
guter Ruf auf die Qualitat unserer Produkte und den individuellen, fachkundigen Service fir unsere Kunden.

Fir unser Stammhaus in Frankfurt am Main suchen wir eine

» Organisation und administrative Koordination sowie Support des Geschéaftsfeldes International Sales
» Unterstutzung bei der Durchfihrung von Kundenpotentialanalysen

» Abstimmung mit den relevanten Schnittstellen, dem AufRendienst sowie den Vertriebshandlern

* Kundenbetreuung und -bindung

+ Erstellung und Aufbereitung diverser Statistiken, Reports etc.

» Organisation, Vorbereitung sowie Betreuung von Vertriebshandler- und Kundenmeetings sowie Messen
» Beratung und Betreuung von Vertriebshandlern und Endkunden

» Koordination von Projekten im Geschéaftsfeld International Sales

» Datenpflege, Dokumentation und digitale Ablage

« Erstellung von Prasentationen

+ Bearbeitung von Anfragen, Auftragen, Kommissionsabrechnungen und Reklamationen

. Abgeschlossene kaufmannische Berufsausbildung

. Berufserfahrung im Bereich Vertrieb, vorzugsweise Retail oder HoReCa

. Sicherer Umgang mit MS Office und einem gangigen ERP-System, vorzugsweise Navision
. Sehr gute Deutsch- und Englisch-Kenntnisse in Wort und Schrift

. Service- und dienstleistungsorientierte Denkweise

. Kommunikationsfahigkeit und soziale Kompetenz

. Strukturierter und zuverlassiger Arbeitsstil

. Vertrieb ist Ihre Leidenschaft

* Inhabergefiihrtes Unternehmen mit Renommee
+ Attraktive Bezahlung mit guten Sozialleistungen
* Intensive Einarbeitung und Produktschulung

+ Kollegiale Arbeitsatmosphare

Fir Ruckfragen stehen wir lhnen unter der Telefonnummer: 04792 93 29-45 gern zur Verfigung.
Ihre aussagekraftige Bewerbung senden Sie bitte — bevorzugt per E-Mail - an: glueck@ronnefeldt.de.

Gabriele Luck
Jan-Weber-Str. 2
27726 Worpswede

www.ronnefeldt.com




